
FORØGET PRODUKTION OG 
REDUCEREDE OMKOSTNINGER 
MED CASTROL HYSOL XF

THE TECHNOLOGY 
INSIDE

Castrol Hysol XF er Castrol’s førende all-round semi-
syntetiske metal bearbejdningsvæske. 
Udviklet til at være meget stabil, og med lange skifte 
intervaller for derved at bidrage til en optimeret 
produktionsøkonomi

Meget bred anvendelse i lavt og højt legeret stål, 
rustfrit stål, visse typer af støbegods, mange typer af
aluminiumslegeringer

Yderst lavt skummende også ved høje spule tryk
Castrol Industri er markedsledende indenfor væsker til
metalbearbejdning. Vi har stor erfaring indenfor alle
typer af metalbearbejdning, såvel spåntagende som ikke
spåntagende. Er du interesseret i at høre hvad vi kan
gøre for dig og din produktion, så ring eller skriv til en
af vores industrikonsulenter.
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Sønderjylland, Nordjylland og Fyn
Bjarne Wittenberg
20 90 05 64
bjarne.wittenberg@castrol.com

Midtjylland
Kjeld Thomsen
20 90 05 61
kjeld.thomsen@castrol.com

Sjælland
Nils Jacobi
20 90 05 65
nils.jacobi@castrol.com

Af Thore Dam Mortensen
tdm@teknovation.dk

MALMØ:
Pr. 1. januar 2012 er Komet

Scandinavias aktiviteter ud-

videt til også at omfatte det

danske marked. Hermed op-

hører tidligere forhandlings-

aftaler, så det alene er Komet

Scandinavia, der forhandler

Komet Groups værktøjs-

løsninger i Danmark.

Hermed leverer virksom-

heden værktøjsløsninger til

hulbearbejdning og fræsning

fra Komet, Jel og Dihart,

som er inkluderet i produkt-

porteføljen hos modersel-

skabet.

Derudover leveres der

værktøj fra Bass, WTO og

Romai. Hvor såvel standard-

som specialværktøj er til-

gængeligt, fremhæves det.

Skridtet tages som led i en

global strategi fra det tyske

firma om at følge brugernes

ud i verden med henblik på

at opbygge en tæt langvarig

relation omkring værktøjs-

løsningerne. Værktøjsprodu-

centen vil fremover have ho-

vedkvarter for Norden i

Malmø og servicere de dan-

ske brugere gennem en

dansk salgsorganisation.

Den svenske organisation

er bygget op over en længere

årrække. I 1988 begyndte

firmaet Square Tools AB at

tilbyde Komets produkter i

Sverige. I 2006 blev firmaet

overtaget af Komet Group,

og i november 2011 skiftede

virksomheden så navn til

Komet Scandinavia som et

led i ekspansionsstrategien.

EGEN TEKNIK-GRUPPE
”Vi vil kunne tilbyde et helt

andet og tættere samarbejde

med kunderne end før med

hensyn til produktivitet, op-

timering og procesændrin-

ger. Ud over vores salgsstyr-

ke har vi nemlig fået tilgang

til en teknikgruppe, der ek-

sempelvis udfører tidsstudie-

beregninger og kan komme

med kvalificerede forslag til

procesændringer, aktuelle

værktøjsløsninger og spe-

cialtilpassede værktøj med

videre," fortæller firmaets

ansvarlige i Danmark salgs-

direktør, Thomas Harder

Jensen, og fortsætter:

”Det er ikke bare snak. De

vil helt konkret hjælpe bru-

gerne med at implementere

løsningerne i praksis. Og så

tilbyder de en uddannelse i

anvendelsen af de udvalgte

værktøjsløsninger. Der bliver

simpelthen tale om en tætte-

re dialog og bedre faglig in-

formation, da medarbejder-

ne har direkte adgang til mo-

derselskabets knowhow.”

Den danske salgsorganisa-

tion fungerer med Thomas

Harder Jensen som hovedan-

svarlig. Herudover står 

Anette Larsen for intern sup-

port og de øvrige medarbej-

dere i Malmø-hovedkvarte-

ret har været på intensivt

dansk kursus.

”Salgsorganisation vil des-

uden blive suppleret med

yderlige ansatte i Danmark i

løbet af 2012, når en medar-

bejdere med de rette kvalifi-

kationer er fundet,” lyder det

fra Thomas Harder Jensen,

der fortsætter: 

”Vi følger en langsigtet

strategi, hvor vi ser på ud-

viklingen i markedet og føl-

ger op med ansættelser i takt

med behovet for yderligere

assistance fra kundernes side

er der. Og vi vil gerne under-

strege, at der er tale om et

skandinavisk setup, der in-

kluderer og samler kompe-

tencerne fra Danmark, Sveri-

ge og Norge i en slagkraftig

enhed.”

Komet Scandinavia
ind i Danmark
Komet Scandinavia overtog pr. 1. januar forhandlingen
af Komet Groups værktøjsløsninger i Danmark. Den 
danske salgsdirektør fremhæver de udvidede support-
muligheder for kunderne.

De danske og svenske kollegaer får opgaver på begge sider af Øresund. Det handler om at
finde de faglige spidskompetencer og udnytte dem, hvor det giver bedst mening for bruger-
ne, understreger Thomas Harder Jensen (t.h.) og direktør for Komet Scandinavia, Anders
Berglind (t.v.).


