
Arbetsuppgifter 
I dina arbetsuppgifter ingår att stödja säljorganisationen i 
dess arbete att marknadsföra våra produkter. Det innebär 
bl a att du ska: 
• Delta i arbete kring kampanjer, mässor och övriga 

marknadsaktiviteter 
• Koordinera och boka resor 
• Ta fram prislistor och försäljningsstatistik 
• Underhålla vårt kundregister 

 

Arbetstid 
• 75-100% 

 
Kvalifikationer 
• Uttrycka dig väl i tal och skrift på svenska och engelska 
• Behärska Officepaketet (speciellt Excel) samt något 

affärssystem 
• Kunskaper i Indesign och CRM-system är meriterande 
• Kunskap i danska eller norska är meriterande 
• Ordningssinne, kreativitet och flexibilitet 

 
 
 

Vi expanderar. Igen!  
Komet Scandinavia AB, med huvudkontor i Malmö, är 
dotterbolag till Komet Group i Tyskland. Vi är specialister  
på skärande verktyg för hål- och spårbearbetning samt fräsning såväl som produktionstekniska special-
lösningar. Vi är 27 personer som omsätter ca 90 MSEK och är kvalitets- och miljöcertifierade. Läs mer 
om oss på www.kometscandinavia.com. Vi söker nu två nya medarbetare 

Arbetsuppgifter 
• Ordermottagning per telefon 
• Beställningar hos leverantörer 
• Säljsupport 
• Försäljning per telefon till befintliga kunder 

 

Kvalifikationer 
• Erfarenhet från skärande bearbetning 
• Engelska i tal och skrift 
• Servicekänsla och initiativförmåga 
• God PC-vana 

INNESÄLJARE 

 
Har du frågor kontakta gärna Anders Berglind, MD, 040-59 69 60, anders.berglind@kometgroup.com, 
Tony Asplund, VP Sales, 040-59 69 90, tony.asplund@kometgroup.com (Innesäljare) eller Helena 
Jönsson, Marketing Manager, 040 59 69 64, helena.jonsson@kometgroup.com (Marknadsassistent) 
Du är välkommen med en skriftlig ansökan och CV senast den 5/2 2012 till ovanstående. 
 

MARKNADSASSISTENT 


